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Organi Sociali

Consiglio di Amministrazione:

Presidente
De Stefano Vincenzo Ambrogio

Consiglieri 
Trapanese Sara
Mascitto Barbara

Collegio Sindacale:

Presidente
Gaeta Giulio

Sindaci Effettivi
De Martino Maurizio
Russo Marco
Sindaci Supplenti
De Conciilis Piera
Genna Francesco

Società di Revisione: 

E.Y. (per esteso anche Ernst & Young) S.p.A.
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Informazioni Societarie

Successivamente si è aggiunta all'attività principale quella del “trasporto conto terzi” al ne di ottimizzare la logistica e 
acquisire autonomia per il trasporto via terra dei propri prodotti. 

La Rosslyn Company S.p.A., di seguito denominata “Società”, iscritta dal 2013 nella sezione ordinaria del Registro 
Imprese di Napoli con codice scale IT07540541211, è stata fondata il 25 Giugno 2013 al ne di commercializzare, 
all'ingrosso ed al dettaglio, prodotti petroliferi e loro derivati (ndr.: carburanti e lubricanti).

Già rivenditore ENI e distributore SHELL ha poi implementato l'attività di produzione di lubricanti a marchio proprio, 
principalmente rivolta ad usi militari (NATO CODE - N-CAGE number: AS352). 

La compagine Societaria è composta da sempre dall'unico Socio Poseidon International Ltd., di seguito denominata 
Holding, società di diritto inglese con sede legale a Londra (UK) che detiene l’intero pacchetto azionario. Pertanto il Gruppo 
risulta così composto:

Poseidon International Ltd.

Rosslyn Company S.p.A.
100%
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Con costanti investimenti dell’azionista, la Società nel corso degli anni ha :

Consentito di soddisfare le esigenze dei propri Clienti in tempi eccezionalmente rapidi.   

Ampliato l'organico con risorse motivate e rese esperte con aggiornamenti professionali costanti.

Realizzato un Wharehouse in Molise - più precisamente presso il Nucleo Industriale di Termoli (Cb)- che insiste su oltre 

12.000 mq. di cui circa 1.800 mq. coperti. Lo stabilimento risulta, da un punto di vista logistico, in una posizione 

strategica in quanto prossima agli svincoli autostradali. 

Registrato il proprio Marchio di oli lubricanti. 

Acquisito rami di azienda nei suoi settori di riferimento.

Rafforzato la solidità nanziaria e patrimoniale.

Creato storage in Campania, Molise, Puglia, Toscana e Lombardia.

Creata una logistica integrata con acquisizione di un vasto parco automezzi.
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Modello di Business

Il modello di Business è basato sull'integrazione orizzontale e verticale e sulla essibilità, fattori garantiti da una Proprietà 

attenta a cogliere opportunità di mercato e da una struttura ben dotata di risorse umane qualicate e di mezzi tecnologici 

all'avanguardia, in modo da gestire le esigenze del mercato in maniera veloce consentendo così di raggiungere gli obiettivi 

pressati.

Flessibilità: associata direttamente all'organizzazione della propria forza lavoro che riesce a soddisfare le esigenze della 

clientela in modo puntuale e veloce.

In particolare:

Politica degli acquisti: in virtù di un buon potere contrattuale, consente all'azienda di approvvigionarsi di materie prime e 

prodotti niti anche in periodi di relativa scarsità a condizioni economiche competitive. 
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Per rispondere in maniera tempestiva alle richieste dei propri clienti, la Rosslyn, oltre allo stabilimento di Termoli, è presente 
con degli hub strategicamente posizionati in tutta Italia, riuscendo così a garantire una presenza capillare sull'intero territorio 
nazionale. 

Portafoglio clienti eterogeneo tra “pubblico” e “privato”: limita gli effetti dell'andamento del mercato nei singoli settori.

Presenza decennale sul mercato: ha consolidato l’immagine dell'azienda e le capacità d’impresa nel raffrontarsi con i 

leaders del settore. 

Solida struttura nanziaria (rapporto PFN/EBITDA): garantisce l’afdabilità dell’azienda a far fronte ai propri impegni anche 
nel medio/lungo termine.
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Posizionamento di mercato

La Rosslyn Company rifornisce Clienti  pubblici e Clienti privati operanti nei seguenti settori:La Rosslyn Company rifornisce Clienti  pubblici e Clienti privati operanti nei seguenti settori:

 Industria;

 Automotive;

 Agricoltura; 

 Trasporto  di merci e/o di persone.

La Rosslyn Company rifornisce Clienti  pubblici e Clienti privati operanti nei seguenti settori:

 Shipping;

Inoltre, la Società è tra i pochi produttori di oli lubricanti dei Corpi Militari dello Stato italiano ad aver, a marchio proprio, 

formulato, prodotto e distribuito lubricanti che soddisfano le speciche MM, MIL e NATO.
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Cer�ficazioni

La Società ad oggi ha ottenuto le seguenti certicazioni:

ISO 9001:2015 ISO 14001:2015 ISO 45001:2018 ISO 37001:2016
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il proprio CODICE ETICO-COMPORTAMENTALE che si propone di ssare in un documento unitario i principi di diligenza, 

correttezza, lealtà, integrità e trasparenza dei comportamenti, che devono animare chi opera con la società.

La Rosslyn Company ha adottato:

Un sistema integrato Qualità - Ambiente - Sicurezza quale strumento di miglioramento delle prestazioni rese ai Clienti e di 

ottimizzazione della gestione aziendale.

Associazioni di categoria



“Aut inveniam viam aut faciam.”
O troveremo una strada o ne costruiremo una.
                                                     Annibale 



Via A. Scarlatti, n.88 -80129 – Napoli (NA) 

Via V. Bachelet, 3 - Greppe di Pantano

Contrada Rivolta del Re, Zona Industriale - 86039 TERMOLI (CB)

Partita IVA: IT07540541211

Tel. e Fax +39 081 554 42 79 pbx

info@rosslyncompany.com

Pec: rosslyncompanyspa@pec.it

COMPANY S.p.A. S.p.A. S.p.A. 
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